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Nerpe /aebal




Ninho de Empresas


FORMULÁRIO DE CANDIDATURA
(a preencher pelos Serviços)

	Nº da Candidatura: ________


	Data de Recepção: _____________



	Assinatura do(a) Técnico(a): 


1. Identificação do projecto

Projecto/Empresa: _____________________________________________________________
Morada: __________________________________________________________________________
Codigo Postal _______________________   Telefone: _______________  E-mail:________________
Situação da empresa: 

( Empresa/projecto em criação

( Empresa já criada. Data de criação ___________________
Actividade a desenvolver:

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Nº de Postos de Trabalho a criar: _____________

Espaço Pretendido:

( Modúlo 1 (103 m2)

( Modúlo 2 (103 m2)

( Modúlo 3 (103 m2)

( Modúlo 4 (103 m2)

( Modúlo 5 (110 m2)

Pessoa a contactar: 
Nome ________________________________________________________________________________________________________________________________

Função _________________________________________  Telefone  ____________________________  Fax  _______________________________

2. Identificação do(s) Promotor(es)
Nº de promotores: __________

Dados do promotor 1
Nome: ___________________________________________________________

NIF: ___________________        B.I. _______________ Arquivo ___________________

Morada: __________________________________________________________________

Telefone: ____________________________   E-mail:________________________

Data de Nascimento: _____ / _____ / _______     Nacionalidade: _____________________

Situação profissional actual _____________________________________________

Formação académica: __________________________________________________

Experiência Profissional : ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Dados do promotor 2
Nome: ___________________________________________________________

NIF: ___________________        B.I. _______________ Arquivo ___________________

Morada: __________________________________________________________________

Telefone: ____________________________   E-mail:________________________

Data de Nascimento: _____ / ____ / _______    Nacionalidade: _____________________

Situação profissional actual _____________________________________________

Formação académica: __________________________________________________

Experiência Profissional : ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3. Caracterização da Empresa  (caso já esteja constituída)
Nome/Denominação Social: ___________________________________________________
Data da constituição: ___________________    Forma jurídica: _______________________

Capital Social: _________________________      NIPC: ____________________     

 CAE: _____________________
Principais Produtos / Serviços: _________________________________________________

__________________________________________________________________________
Número de Sócios:  ___________
Distribuição do Capital: 

	Nome do(s) Sócio(s)
	Capital Social
	Função

	
	
	%
	

	
	
	%
	

	
	
	%
	

	
	
	%
	

	
	
	%
	

	
	
	%
	


4. Caracterização do Negócio
	4.1. Ideia base do negócio

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________


	4.2. Descrição dos objectivos do projecto (Anexar descrição mais pormenorizada, se necessário)
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________




	4.3. Bens ou serviços a produzir (Identificação, qualidade, novidade, inovação)
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________


	4.4. Estratégia a desenvolver (publicidade e marketing)
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	4.5. Factores críticos de sucesso

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	4.6.Postos de trabalho a criar

	Função
	Nº Postos trabalho a criar
	Qualificação

	
	H
	M
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Total
	
	
	


5. Mercado
	5.1. Clientes (potenciais)

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	5.2. Canais de distribuição/comercialização

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	5.3. Prazos de recebimento

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	5.4. Concorrência (caracterização, principais concorrentes)

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	5.5. Vantagens face à concorrência 

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________



	5.6. Principais Fornecedores

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




	5.7. Prazos de pagamento

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________




6. Análise Estratégica do Negócio

	6.1. Forças e fraquezas do negócio

Forças ___________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

Fraquezas ________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________


	6.2. Oportunidades e Ameaças

Oportunidades ____________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

Ameaças __________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________


7. Investimento e Financiamento
7.1. Plano de Investimento
	Plano de Investimento
	2_____
	2_____
	2_____

	Activos Fixos Tangíveis 
	
	
	

	  Adaptação Instalações
	
	
	

	  Equipamentos
	
	
	

	  Equipamento de Transporte
	
	
	

	  Equipamentos biológicos
	
	
	

	  Outros activos fixos tangíveis
	
	
	

	Activos Fixos Intangíveis
	
	
	

	  Goodwill
	
	
	

	  Programas de computador
	
	
	

	  Propriedade industrial
	
	
	

	  Outros activos intangíveis
	
	
	

	Diversos
	
	
	

	Fundo de Maneio
	
	
	

	Total
	
	
	


7.2 Plano de Financiamento

	Financiamento do Investimento
	2_____
	2_____
	2_____

	Capitais Próprios
	
	
	

	  Capital Social
	
	
	

	  Prestações suplementares
	
	
	

	  Outros
	
	
	

	Capitais Alheios
	
	
	

	  Empréstimos bancários
	
	
	

	  Subsídios
	
	
	

	  Crédito de Fornecedores
	
	
	

	  Outros
	
	
	

	Total
	
	
	


7.3. Relação de Bens de Equipamento e outras despesas em activo fixo previstas no projecto
	Descrição
	Custo
	Factura Proforma

	
	
	

	Total
	
	


8. Viabilidade Económica e Financeira
8.1. Vendas de Bens e Serviços

	Designação
	Unidade Física
	2_____
	2_____
	2_____

	
	
	Quant.
	Valor
	Quant.
	Valor
	Quant.
	Valor

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Total
	
	
	
	
	
	
	


8.2. Consumo de Mercadorias, Matérias-Primas e Subsidiárias

	Designação
	Unidade Física
	2_____
	2_____
	2_____

	
	
	Quant.
	Valor
	Quant.
	Valor
	Quant.
	Valor

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Total
	
	
	
	
	
	
	


8.3. Fornecimentos e Serviços Externos

	Designação
	2_____
	2_____
	2_____

	Subcontratos
	
	
	

	Serviços especializados
	
	
	

	Materiais
	
	
	

	Energia e fluídos
	
	
	

	Deslocações, estadas e transportes
	
	
	

	Serviços diversos
	
	
	

	Total
	
	
	


8.4. Encargos com Pessoal 
	Função
	Nº
	Salário mensal
	Encargos Sociais
	Encargo Anual

	
	
	2___
	2___
	2___
	2___
	2___
	2___
	2___
	2___
	2___

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


8.5. Amortizações
	Activo
	Valor de Aquisição
	Taxa Anual
	Amortização Anual

	
	
	
	

	Total
	
	
	


8.6. Encargos Financeiros 

	Período
	Prestação
	Capital em Dívida

	
	Encargos Financeiros
	Reembolso
	Total
	No início do periodo
	No fim do período

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


8.7. Demonstração de Resultados Previsional
	RENDIMENTOS E GASTOS
	2______
	2______
	2_______

	
	
	
	

	 
	
	
	

	Vendas e serviços prestados
	
	
	

	Subsídios à exploração
	
	
	

	Ganhos/perdas imputados de subsidiárias, associadas e empreend. conjuntos
	
	
	

	Variação nos inventários da produção
	
	
	

	Trabalhos para a própria entidade
	
	
	

	Custo das mercadorias vendidas e das matérias consumidas
	
	
	

	Fornecimentos e serviços externos
	
	
	

	Gastos com o pessoal
	
	
	

	Imparidade de Inventários (perdas/reversões)
	
	
	

	Imparidade de dívidas a receber (perdas/reversões)
	
	
	

	Provisões (aumentos/reduções)
	
	
	

	Imparidade de investimentos não depreciáveis/amortizáveis (perdas/reversões)
	
	
	

	Aumentos/reduções de justo valor
	
	
	

	Outros rendimentos e ganhos
	
	
	

	Outros gastos e perdas
	
	
	

	 
	
	
	

	Resultado antes de depreciações, gastos de financiamento e impostos
	 
	
	

	 
	 
	
	

	Gastos/reversões de depreciação e de amortização
	
	
	

	Imparidade de investimentos depreciáveis/amortizáveis (perdas/reversões)
	
	
	

	 
	
	
	

	Resultado operacional (antes de gastos de financiamento e impostos)
	 
	
	

	 
	 
	
	

	Juros e rendimentos similares obtidos
	
	
	

	Juros e gastos similares suportados
	
	
	

	 
	
	
	

	Resultado antes de impostos
	 
	
	

	Imposto sobre o rendimento do período
	 
	
	

	Resultado líquido do período
	 
	
	

	 
	 
	
	


8.8. Balanços Previsionais

	RUBRICAS
	2______
	2______
	2_______

	ACTIVO

Activo não corrente
	
	
	

	Activos fixos tangíveis
	
	
	

	Propriedades de investimento
	
	
	

	Activos intangíveis
	
	
	

	Activos biológicos
	
	
	

	Investimentos Financeiros 
	
	
	

	Accionistas/sócios
	
	
	

	
	
	
	

	Activo corrente
	
	
	

	Inventários
	
	
	

	Activos biológicos
	
	
	

	Clientes
	
	
	

	Adiantamentos a fornecedores
	
	
	

	Estado e outros entes públicos
	
	
	

	Accionistas/sócios
	
	
	

	Diferimentos
	
	
	

	Outros activos financeiros
	
	
	

	Caixa e depósitos bancários
	
	
	

	Total do activo
	
	
	

	CAPITAL PRÓPRIO E PASSIVO

Capital próprio
	
	
	

	Capital realizado
	
	
	

	Acções (quotas) próprias
	
	
	

	Prestações Suplementares 
	
	
	

	Prémios de emissão
	
	
	

	Reservas 
	
	
	

	Outras variações no capital próprio
	
	
	

	Resultados transitados
	
	
	

	
	
	
	

	Resultado líquido do período
	
	
	

	Interesses minoritários
	
	
	

	Total do capital próprio
	
	
	

	Passivo

Passivo não corrente
	
	
	

	Provisões
	
	
	

	Financiamentos obtidos
	
	
	

	Outras contas a pagar
	
	
	

	
	
	
	

	Passivo corrente
	
	
	

	Fornecedores
	
	
	

	Adiantamentos de clientes
	
	
	

	Estado e outros entes públicos
	
	
	

	Accionistas/sócios
	
	
	

	Financiamentos obtidos
	
	
	

	Outras contas a pagar
	
	
	

	Diferimentos
	
	
	

	Outros passivos financeiros
	
	
	

	Total do passivo
	
	
	

	Total do capital próprio e do passivo
	
	
	


9. ANEXOS
Deverá anexar os seguintes elementos adicionais:  

Contrato de sociedade da empresa 
(
Certidão do registo comercial 
(
Cartão de contribuinte da empresa 
(
Curriculum Vitae dos Promotores 
(
Cartão de contribuinte dos Sócios 
(
Bilhete de identidade dos Sócios 
(
Comprovativo da situação de desempregado (se aplicável) 
 (
Declaração de candidatura 
(
Declaração sob compromisso de honra de cumprimento da 
legislação laboral e de cumprimento das regras ambientais
(
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